Simple Al Studio GRUPO IA SOLAR - PROGRAMA DE IMPLEMENTACION PARA FUNDADORES

Guia de Formacion: La Nueva Ecuacion de la IA en tu Empresa Solar

La mayoria de directores de empresas instaladoras han probado ChatGPT o Claude y han llegado a una conclusion parecida:"Estd bien para
redactar un correo o resumir un texto, pero no sirve para hacer presupuestos técnicos reales ni ahorra tiempo de verdad.”

El problema no es la inteligencia artificial. El problema es que se esta utilizando como un juguete de preguntas y respuestas en lugar de como un
sistema conectado a la realidad de tu empresa.

Esta breve guia te explica los principios fundamentales para dar el salto.

1. La Ecuacion de Rendimiento de la 1A

La calidad del trabajo que produce cualquier modelo de inteligencia artificial responde a una férmula muy simple:
$S\text{Resultado IA} = \text{Modelo} \times \text{Contexto} \times \text{Herramientas (SOPs)}$$

1. El Modelo (El Motor): Aporta la potencia de célculo (Claude 3.5 Sonnet, GPT-40, Gemini 1.5 Pro). Hoy en dia, todos los modelos comerciales son
suficientemente potentes. Cambiar de modelo sin cambiar nada mas no mejora tus resultados.

2. El Contexto (El Segundo Cerebro): Aporta larelevancia. Es todo lo que la IA necesita saber sobre tu empresa: tus catalogos de paneles e
inversores, tus acuerdos de precios con distribuidores (BayWa, Krannich, etc.), tus margenes comerciales y las ordenanzas de los municipios
donde instalas. Sin contexto, la IA produce respuestas promedio que no sirven en una obra.

3. Las Herramientas y Fichas de Proceso (SOPs - Los Brazos):Aportan la capacidad de ejecucion.
- £Qué significa SOP?Son las siglas en inglés de Standard Operating Procedure es decir, un Procedimiento Operativo Paso a Paso.
- Es la hoja de ruta que le indica a la IA exactamente como leer una factura eléctrica, qué férmulas de dimensionamiento aplicar, qué margenes
calcular y cémo maquetar la propuesta final.

Principio Clave: Un modelo brillante en un contexto vacio produce resultados mediocres. Un modelo estandar en un contexto perfectamente estructurado
con buenos SOPs produce presupuestos impecables a la primera.

2. Las 3 Capas de Contexto que Necesita tu Instaladora

Para que la IA trabaje para ti como un asistente técnico senior, tu informacion debe organizarse en tres niveles:

Capa de Contexto Qué Contiene Ejemplo en tu Empresa Solar

1. Contexto Estatico (Lo que Tu base de conocimiento y Fichas técnicas de tus médulos habituales, potencias pico admisibles, plantillas de memorias
cambia poco) estandares técnicos. técnicas, tablas de mano de obra por kWp.

2. Contexto Dinamico (Lo que La operativa viva de clientes y Facturas eléctricas en PDF recibidas esta semana, presupuestos pendientes de seguimiento,
cambia a diario) proyectos. estado de subvenciones en ayuntamientos.

3. Capacidades y SOPs (Como se = Los procedimientos operativos El protocolo de presupuestacion en 3 min ( SOP @1 ), la tramitacion de memorias ( SOP 02 ),
hace el trabajo) paso a paso. la prospeccion de naves ( SOP 03 ).

3. Soberania: Tus Datos en Archivos Propios vs Plataformas Cerradas

Uno de los mayores errores que cometen las pymes al digitalizarse es pagar suscripciones caras a plataformas opacas que encierran sus datos. Si
mafana esa plataforma sube el precio un 40% o decide cerrar, pierdes tu histérico y tu forma de trabajar.

En nuestro enfoque, tu contexto vive en archivos locales abiertos (Markdown y PDF):

- Tu eres el duefio de tus datos, tus tarifas y tus procesos.

- El modelo de IA puede cambiar cuando salga uno mas rapido o econémico (hoy Claude, manana Gemini o un modelo local en tu servidor), pero tu
contexto y tus métodos permanecen intactos.

4. De Chatbot a Flujo Supervisado (Human-in-the-Loop)

Automatizar una empresa solar no significa dejar que una maquina envie presupuestos a los clientes sin control. Significa invertir la piramide de
trabajo:



USO TRADICIONAL (Cuello de Botella)

1
| Técnico/Gerente hace el 100% del trabajo | 45 minutos picando datos,

| manual: copiar facturas, teclear, redactar | redactando y calculando
e ——.

SISTEMA IA SUPERVISADO (Grupo IA Solar)

1
| IA ejecuta el 90% del trabajo pesado | 15 segundos de lectura y cdalculo

| Técnico humano revisa y aprueba (10%) | 90 segundos de validacién experta
I —————

El profesional humano nunca desaparece: se convierte en elsupervisor de calidad. Deja de perder horas picando nimeros en un Excel y pasa a
validar propuestas comerciales y cerrar acuerdos.

5. El Célculo del Empresario: Construir Solo vs Implementar con el Grupo
Tienes dos caminos para aplicar estos conceptos en tu empresa:

Opcién A: Probarlo por tu cuenta

Puedes coger las plantillas de este paquete y dedicar tardes y fines de semana a configurar conexiones, ajustar prompts y pelearte con formatos
de factura. Es perfectamente posible, pero te costara decenas o cientos de horas de prueba y error hasta que funcione de forma fiable sin
romperse.

Opcién B: Implementarlo en 2 meses con el Grupo IA Solar

Si eres un empresario pragmatico, sabes que tu tiempo debe dedicarse a lo que mas retorno genera:vender proyectos, cerrar clientes industriales y
dirigir a tu equipo.

En el Grupo IA Solar.

1. Te ahorras la curva de aprendizaje:Implementamos directamente en tu empresa el sistema probado en instaladoras como Vivim Solar, adaptado
a tus tarifas, tus marcas y tu ERP.

2. Mastermind de directores (1 por provincia): Te unes a una mesa periddica y confidencial con fundadores de instaladoras solares de otras zonas
de Espana. Compartimos costes reales de montaje, margenes comerciales, qué software da menos problemas y estrategias conjuntas para
competir con ventaja frente a los gigantes del sector (SotySolar, Octopus, etc.).

Comprueba si tu provincia aun tiene la plaza territorial disponible:
(AWB https://simpleaistudio.com/es/solar/solicitud/


https://simpleaistudio.com/es/solar/solicitud/
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